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Technico- Commermal

Produits Alimentaires et Boissons

« Bien connaitre son produit
pour mieux le vendre ! »
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- Poursuite d’etudes : licences pro., écoles de
commerce...
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Synoptique de la formation BTSA Technico-Commercial
PRODUITS ALIMENTAIRES & BOISSONS
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M41 Mathématiques / M42 Informatique

M53 Marketing

M57 Technologies Alimentaires / M23/M58 Anglais / M22 Techniques d'expression

M21 Economie / M51 Economie d'entreprise / M52 Gestion / M31 E.P.S.

M11 A.P.P.P./ M56 ProCAP / Espagnol




Comment est fabrique le produit ?
Pour quels clients ?
Comment choisir le packaging ?

Ou et comment le vendre ?

Est-il rentable ?



Séquence Pédagogique Externe '
en Bretagne (4 jours de visites d'entreprises) 4 Triballat

- Découvrir différentes entreprises des filieres agroalimentaires
- Repérer la diversité des acteurs d’une filiere agroalimentaire,

- Apprendre a mieux se connaitre,

- Partager une expérience commune étudiants-enseignants




Visites d’entreprises Agroalimentaires.

(Sequence Péedagogique Externe)
-

Fabrication
de chips







Salon des Vins
des Lycees Viticoles
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6 décembre 2019



Accompagnement du Projet Personnel
& Professionnel

Que faire aprés le BTS ?
- Bilan personnel

- définition d’un projet professionnel
et/ou de poursuite d'études

- Utilisation d’outils : C.V., lettre de
motivation, entretiens de recrutement

i il
a
v

[L= ]
e R L
O et S i Tttt Tt loutes ces
o " il -
e L 4 s = questions que j
L L —— et )
Al et P A PEUX VOU
...... el = F
e o ol ' K -
e = _— ; en entre
= 1 i T r .
e i - -
e “,-'\.l"ﬁ': ______ ‘.-u: J
o gk P 2 i ]
' - et A e {. e ...--\-I - k
= T W e et T e . -
e T L .|
ot '_:j' e < v '
e e - M
e i
e . —
- ot -
st 5 L T e I
G 1R ol ok ¥ !
i H e — -
- -\.-"““I
i e
gt ek
¥
”




e e d
- mp i o (- i
X A e, e
™

Les « plus » de la formation TC :
De nombreux debouches

Une formation et une évaluation originales (CCF)

Une restauration et un hébergement sur place

Un cadre agreable en periphérie de Nantes

Un lyceée inscrit dans une démarche d'agenda 21



	introduction
	Débouchés
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11

